###应聘销售代表
	姓名
	
	性别
	
	出生年月
	
	

	民族
	
	政治面貌
	
	身高
	
	

	学制
	
	学历
	
	户籍
	
	

	专业
	市场营销
	毕业学校
	北京秘书学院2007.9-2010.7
	

	主修课程
	商业经济学、管理学、市场营销学、消费心理学、市场调查、市场预测、公共关系、商务谈判、推销原理与方法、市场信息学、现代广告学、广告策划、国际贸易理论与实务、市场营销策划、新产品开发管理等。

	技能、特长

	外语等级
	四级
	计算机
	熟练掌握office办公软件及其他现代办公设备

	其他
	有驾照和会计员证书

接受Hayes技术培训获得Hayes工程师认证

	自  我  评  价

	专业知识的学习以及多年的工作实践，使我积累了丰富的工作经验，并取得了优秀的销售业绩。另外我还从事过部门员工的培训工作，具有一定管理工作经验。我本人性格开朗，积极向上，乐于与人沟通，喜欢迎接新的挑战。

	个  人  履  历

	时　间
	单位/职位
	负责项目/成效

	2010/10-今
	XX进出口公司
销售代表
	1. 建立战略合作伙伴关系

2. 建立和维护基础渠道

3. 市场调查并向公司提出需求

4. 拟订市场计划并付之实施　

成绩:1999年度联想激光机华北区销售第二名

	
	XX电子技术公司
见习销售经理
	负责激光打印机、3Com、Hayes、Legend Modem在山西市场的渠道管理和维护

成绩:发展了30余家代理商、建立了良好的客户关系及信誉、取得了优秀的销售成绩

	联  系  方  式

	通讯地址
	
	联系电话
	

	E-mail
	
	邮   编
	


找工作就上careerbuilder.com.cn  上传简历 自动匹配合适职位
